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Hurra, ich habe einen Plattenvertrag!

Wie Musiker bése Uberraschungen vermeiden konnen

Wunder geschehen immer wieder
Stellen Sie sich vor: Vor ein paar
Wochen kamen Musiker in meine
Kanzlei und baten mich, einen von
einer groferen Plattenfirma (major
company) angebotenen Kinstler-
vertrag (Plattenvertrag- deal) zu prii-
fen. Noch withrend ich ihn las, traute
ich meinen Augen kaum: Die Firma
bot eine 5-stellige nicht riickzahlbare
Vorauszahlung in Euro an; es wur-
den den Kinstlern keine Verlags-
oder Merchandisingrechte abgerun-
gen und auch ansonsten: Der Vertrag
war im Groflen und Ganzen fair.

Friiher ein Normalfall?

Was in den 70-er und 80-er Jahren
des letzten Jahrhunderts zumeist
der Normalfall war, ist heute in der
Branche leider nicht mehr an der
Tagesordnung. Die gréferen Fir-
men bieten zwar - wenn {iberhaupt
- immer noch faire Vertrige an, die
zum Teil auch eine Vorauszahlung
an den bzw. die Kiinstler enthalten.
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Anders sieht es aber in den immer
hiufiger auftretenden Fillen aus, in
denen - zumeist kleinere - Firmen
ihren Kiinstlern (ohne sie entspre-
chend aufzuklidren) einen blofB3en
CD-Produktions- oder Kaufvertrag
anbieten und der Wahrheit zuwider
vorgeben, es handele sich um einen
Plattenvertrag (um Missverstind-
nisse zu vermeiden: Selbstverstind-
lich gibt es auch jede Menge
kleinere faire Firmen, Labels und
Produzenten!).

Hénde weg von bestimmten CD-
Produktionsvertrdagen

Bei diesen Vertrigen (die
filschlicher Weise auch oft als
“Kiinstlervertrag” bezeichnet
werden) wird der Kiinstler ver-
pflichtet, eine gewisse Anzahl von
CDs (z.B. 3.000 Stiick) zu einem
gewissen Preis (z.B. 8,00 Euro pro
Stiick) abzunehmen. Dariiber
hinaus tibertrigt der Kiinstler eine
Reihe von Rechten auf die

“Firma”. Dass in einem Kiinst-
lervertrag iiblicher Weise lediglich
Leis[ungsschutzrebhte zu iber-
tragen sind, Verlags- und andere
Rechte in einem solchen Vertrag
aber nichts zu suchen haben, wird
dem unerfahrenen Kiinstler
verschwiegen.

Um es ganz klar zu sagen: Diese
Vertriige sind Betrug. Dem Kiinst-
ler wird vorgekaukelt, er habe das
unwahrscheinliche Gluck, einen
Kiinstlervertrag angeboten zu be-
kommen. In Wahrheit bereichert
sich die “Firma” (oder der “Produ-
zent”), indem der Kiinstler tausen-
de von CDs zu einem viel zu ho-
hen Preis kaufen muss. Was der
Kiinstler vorher nicht wusste: Der
Firma ist es vollig egal, ob der
Kiinstler die CDs dann verkauft
oder ob er Karriere macht oder
nicht. Sie hat sich durch den Ver-
kauf der CDs an den Kiinstler aus-
reichend bereichert und das war es
dann auch.

Sittenwidrige Abwilzung der
Produktionskosten

Es ist sittenwidrig und fiihrt zur
Nichtigkeit eines Vertrages, wenn
eine Firma oder ein Produzent die
Produktionskosten auf den Kiinst-
ler abwilzt. Das hat der BGH (Bun-
desgerichtshof) schon 1983 ent-
schieden.

CD-Produktionsvertrag als
Ausnahmefall
Wenn ein Musiker tatséichlich CDs
produzieren lassen und eine be-
stimmte Anzahl abnehmen will,
kann er das selbstverstiindlich tun.
Ein solcher Vertrag kann CD-
Produktions- oder CD-Her-
stellungsvertrag heiflen. MaBigeb-
lich ist hierbei aber, dass in einem
solchen Vertrag keine Rechte
(auch keine Leistungsschutz-
rechte) an die Firma abgetreten
werden. Nach Bezahlung gehoren
die CDs dann dem Kiufer und er
kann damit machen, was er will.
Gegen einen solchen Vertrag ist
dann grundsitzlich nichts
einzuwenden (sofern der
Preis stimmt).

Der Plattenvertrag
verpflichtet allein die Firma
zur Zahlung

Sobald es aber darum geht,
dass Musiker als ausiibende
Kinstler Leistungsschutz-
rechte an Dritte abtreten, ha-
ben die Musiker nichts an
die Firma zu zahlen. In die-
sem Fall kann die Firma eine
verrechenbare Vorauszah-
lung gewidhren oder auch
nicht; in jedem Fall hat al-
lein sie die Produktionsko-
sten der CD zu tragen. Der
Musiker (ausiibende Kiinst-
ler) wird in einem solchem
Fall an den Verkaufserldsen
der CDs in Hohe elner be-
stimmten Lizenz (“Punkte™)
beteiligt.

Ein Beitrag des Hamburger-
Musikanwalts Ulrich Poser,
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